
Achaten
nue-propriété:

unesolution
anti-crise

Surunmarchéimmobilierfragiliséparla haussedestauxet lescorrections

devaleurs,le choixde lasécuritétendà s'imposer.Préparersaretraite,seconstituer

un capital,optimiserunetransmissionou encorevaloriserun patrimoineimmobilier:

la nue-propriétérépondàde nombreusesstratégiesd’investissement.La fiscalité
avantageusedu démembrementet la possibilitéd’y souscrireenpierre-papier

participentà la notoriétégrandissantedecesopérations.

E
n voie de démocratisa-

tion, la nue-propriétéade

beauxjoursdevantelle.Le
volumedesopérationsde

démembrementimmobi-

lier s’accroîtpeuàpeu
et d’aucunsanticipent

report desinvestisseursenPinel,un
dispositif fiscal qui prendrafin en
décembreprochain,vers ce marché
en pleineexpansion.«Avec l’extinc

sitifs fiscauxsurle neuf, l'on observe
tion progressivedesdifférentsdispo

un retourdeflamme desparticuliers
pourle démembrement.Ainsi,sur les

tif année,nousque avonsréaliséesen2024,
huitcentsventesen immobilier loca

launnue-propriétéeffet représenteunepart
significativequi devraitatteindre15à
20%danslesannéesàvenir», indique
PhilippeLauzeral,directeurgénéralde

Finzzlegroupe.

Plusnombreuses,les offres d’investis-
sement endémembrementsefontaussi
plusdiversifiées,portantsurdestickets
d’entréeplusfaibles,pourdeslogements
detypestudioouTl enrésidencesétu-

diantes, par exemple.«En s’élargis-
sant, le marchétrouveplusfacilement
sonpublicet comprendaujourd’huides
immeublesauparavantdestinésàlaclien-

tèle dudispositifPineldanslesgrandes
métropoles»,poursuitledirecteur.
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Désormaiscommercialisédanstous
lesréseauxdedistribution,le démem-

brement a été porté par sesacteurs
historiques,comme Péri, Fidexi ou

Inter Invest,mais égalementpar les

plates-formesd’investissementdans
la pierre-papierqui ont simplifié les
démarchesdesouscriptionet proposent
unpilotagesurmesuredesonplacement.

Créationdevaleur

Surun marchédel’immobilierencrise,
l’achatennue-propriétédélivreunpoten-

tiel decréationde valeur intéressant,
grâceàunedécoteà l’achatdel’ordrede
25à40% appliquéesurla valeurvénale

du bien.Cettedécoteserafonctionde
la duréededémembrementacquisepar

l’usufruitierbailleursocial: ainsi,plus
la duréedecedernierseralongueplus
la décoteseraimportante.« Lanue-pro-

priété estunestratégiequipermetdese
constituerunpatrimoinedifféremment,

transformantun actif immobilier,par
naturedistributif,enunproduitd’inves-
tissement capitalisantet nonfiscalisé
pendantla duréedudémembrement»,
expliqueGuillaumeBerthiaux,président
deSofidyGestionPrivée.
Cependant,l’opération ne générant
aucunrevenu- la décoteà l’achatrepré-

sentant lemontantdesloyersnonperçus
-, leprixd’entréevadéterminerlavaleur
de l’opération.«Alorsquela capacité
d’épargnedesparticulierss'estréduite
avecla haussedestauxd’intérêts,bien
négocierl'achatdubienimmobilierest
essentielpourcaptertoutela valeurdu
démembrement»,souligneDavidRegin,
directeurcommercialde Consultim

Groupe.Il conseilleauxépargnantsde
semontrerd’autantplusscrupuleuxsur
lesconditionsd’acquisitionetd’estimer,
enpremierlieu, la valeurde la pleine
propriétéet sonadéquationauxprixdu
marché.L’effetdelevierestencoreplus
puissantsurle marchésecondaire,pré-

cise-t-il, où les investisseurspeuvent
profiterde la décotesuruneduréede
démembrementpluscourte.

Conventiondedémembrement

La duréemoyenned’uneopérationde
démembrementoscilleentrequinzeet

vingt ans,maiselle peutêtrebienplus
courte(àpartirdetroisans) danslecadre

d'un investissementen SCPI(société
civile enplacementimmobilier)ou,à
l'inverse,s’étendrejusqu’àvingtans.
Durantla périodededémembrement,le

nu-propriétaireestexemptédecharges:

c’estl'usufruitierqui peuttirer lesfruits
de l'usagedu bien (revenuslocatifs,
rentes)et qui assureralesréparations
d’entretiendespartiesprivativesetcom-

munes, à l’exceptiondesgrostravaux
définisdansles articles605 et606 du

Codecivil. Au termede la périodede
démembrement,l’investisseurrecouvre,
sansfrais supplémentaireset automati-

quement, la pleinepropriétédu bien,
qu’il estlibredevendre,louer,léguerou

conserver.« Lorsquel’usufruits'éteint,
la pleine-propriété,qui additionne
l’usufruit(usus+ fructus)etlanue-pro-

priété (abusus),serecréeentrelesmains
du propriétaire», rappelleGuillaume
Berthiaux.L’opérationestrégieparune

conventiondedémembrementquienca-

dre lesrelationsentrelenu-propriétaire
et l’usufruitier,y comprislarestitution
dubienauplein-propriétaire.
Mieuxvauttoutefois,selonDavidRegin,
êtreaccompagnéparun spécialistedela

nue-propriétéquiferal’interfaceentrele
nu-propriétaireetl’usufruitier.« Cetiers
deconfiances'assureraqueleprocessus
vis-à-visdu locataireenplaceserares-

pecté etquelaremiseenétatdubiensera

correctementréalisée», indique-t-il.
Si l’investisseursouhaiteen plusopti-
miser etanticipersatransmission.ilpeut

choisirun montageadaptéàcetobjectif
dansle cadredecetinvestissement.

L’attraitfiscal

Lafiscalitéestl’atoutmajeurdudémem-

brement depropriétéqui,contrairement
auPinel,nedépendd’aucuneloi d’ex-
ception surle logementmaisressortdu

Codecivil, assurantainsi unestabilité
auxpropriétaires.
Pour les nus-propriétairesdéjà lour-

dement imposés,notammentsoumisà

l’impôtsur la fortuneimmobilière(IFI),
cettestratégied’investissementpermet

de réduirel’assiettefiscale,ainsique
leurniveaud’imposition,puisqu’ilsne

tirent aucunrevenudurantl’opération
dedémembrement.
L’usufruitierestaussigagnantpuisquela

basefiscaleestcalculéesur la valeurde
1 usufruitetlapartdubiendontil dispose.

L’impôt foncier (taxe foncière) reste
toutefoisà sacharge.Cedernierpeut,
encontrepartie,bénéficierd’unebaisse
de l’impôt surlerevenus’il metle bien
immobilierdémembréen location.A

Surunmarchéde
l’immobilieren
crise,l’achaten
nue-propriété
délivreunpotentiel
decréationde
valeurintéressant.

Philippe Lauzeral,directeur

généraldeFinzzlegroupe.

Guillaume Berthiaux, président

deSofidy Gestion Privée.

David Regin,directeurcommercial

deConsultim Groupe.

All rights reserved

COUNTRY: France 

PAGE(S) : 52-56;58-60

SURFACE : 1 583 %

FREQUENCY : Monthly

CIRCULATION : (14000)

AVE : 115,37 K€
AUTHOR : Eugénie Deloire

1 September 2024 - N°874



Les loyersperçusserontimputés
à sonbarèmefiscalet donneront
lieuàunabattementde30 % sur
les impôtsfonciers,si les reve-

nus locatifs sont inférieurs à
15000euros.A celas’ajoutela
déductiondeschargesetdesfrais
d’entretien(travauxéventuels)de
l’assiettedel’impôtfoncier.
Dansle casd’unemiseen loca-
tion par l’usufruitier (location

nue,d’une duréeminimale de
trois anset maximalede neuf
ans),le nu-propriétairepourra
déduirecertainesdépenseseffectuées
pourla réparationet laconservationdu
bien(article606duCodecivil) autitredu
déficitfoncier,luipermettantuneécono-

mie d'impôtallantjusqu’à10700euros
paran,reportablependantdix anssurles
revenusfonciers.A la reventedubien,
l’impositionsurlaplus-values’applique
surlavaleurdelanue-propriétéetnonde

la pleine-propriété: une« fleur fiscale»
qui donnetoutsonintérêtà l’investisse-
ment endémembrement.

L’usufruitlocatifsocial(ULS)

etintermédiaire(ULI)

S'inscrivantdanslechampd’actiondes
politiquespubliquesenfaveurdu loge-

ment, l’usufruitlocatifsocial(ULS)met
enrelationdesbailleurssociaux(entre-

prises socialespourl’habitat,sociétés
d’économiemixteouofficespublicsde

l'habitat)etdesépargnants,dansun par-

tenariat public-privé.
Dansle cadredel’ULS, les deuxpar-

ties separtagentla propriétésur une

duréeconvenue,dequinzeàvingtans:

le bailleuracquiertl’usagedulogement
et l’épargnantacquiertla nue-propriété.
Cederniern’intervientpasduranttoute
la duréedel’usufruitlaissantaubailleur
la libertédanslagestionlocativedubien.
Pionnersurlemarchéil y avingt-quatre
ans.Périestà cejour le seulacteurà se

prévaloird’avoiropéréuncyclecomplet
de démembrementde propriété.«Le
débouclagedenosopérationsaconfirmé
lapromesseinitialedePérid’accompa-
gner lesnus-propriétairesetusufruitiers,
du débutà la fin du démembrement,
jusqu’à la reventedubien,des'assurer

quechacunedespartiesrespecteses
obligationsetdetrouverdessolutionsde

relogementpourle locataireenplace»,

indiqueNicolasdeBucy,directeurgéné-

ral dePéri.

Une expertisequi atteste,également,
de la pertinencede l’investissementet
de la soliditédu modèle.«L’ULS est
portépar la demandelocativesur les
territoirestendus,tellesquelesgrandes
agglomérationsoulescommunesdu lit-

toral qui cherchentà logerlessalariés
et un besoindesbailleurs institution-

nels d'étofferleurparclocatif»,ajoute
le directeur,convaincuque l’ULS est
un outilpouraccroîtrela productionde
logementsabordables.

Outildepréparation
àlaretraite
Fréquemmentutiliséàdesfinsdetrans-

mission depatrimoine,enraisonde la

faible taxationsur la succession- les
droitsde donationsontcalculéssur la

valeurde la nue-propriétéet nonsur la
pleinepropriété,ce qui réduitd'autant
les fraisdesuccession-, le démembre-

ment s’impose,deplusenplus,comme
unoutildepréparationà la retraite.« Il y

a cinqans,nousnevendionsaucunlotà
desinvestisseursâgésdemoinsdequa-
rante-cinq ans.Aujourd’hui,cettecible
représente25% denosclientsqui vont
allerchercherunproduitcorrespondant

àleureffortd’épargnemensuelpendant
leursannéesd'activitéspour, in fine,

toucherle capitalacquisà la retraite»,
observeNicolasdeBucy.
Périproposeendémembrementdespro-

duits essentiellementvendusenVefa,
(venteenétatfuturd’achèvement)allant

dustudioauT3quifontlegrosde

l’offre.Si leticketmoyens’élèveà
200000euros,l'écartdeprixpart
de60000eurospourunlogement
étudiantenprovince,jusqu’àun
million d'eurospourun appar-

tement avecterrasseàParis(par

exempledansle quartierArse-

nal, dansle IVe arrondissement).
«Nousnouspositionnonssurdes
appartementsfamiliaux ou des
résidencesétudiantesoujeunes

actifsdèslorsquela localisation
entredansunelogiquepatrimo-

niale »,résumeNicolasdeBucy.
En novembre,Péri livrerasoixante-six

logementsétudiantsenULSsituésdans
leCarrédesInvalides(ParisVIF)etvient

delancerl'opérationID ’Halle,àTours:

vingt-sept appartementsen nue-pro-

priété dansle prolongementdu centre-

ville, prochedu tramwayet du jardin
desPrébendesd’Oé,auprix moyende
2826eurosle mètrecarré.

Profondeurdemarché

Après une trentained’opérationslan-

cées en2023,Fidexicompteencoresur
une haussedes ventesen démem-

brement en2024.PourAlbanGautier,
directeurgénéralde lasociété,la raison
decesuccèsestclaire: «c’est,à date,
le meilleur investissementimmobilier
surle rapportrendement-risque,sans
aucunecontraintedegestion,dansun
contexteoù lespropriétairess'inter-
rogent toussur l’avenir de la fiscalité
autourdel'immobilier».

Pourrépondreauxnouveauxparamètres
dumarché.Fidexiachoisidediminuer
légèrementle ticketmoyendesopéra-

tions, à hauteurde 190000euros,afin
depréserverla capacitédefinancement
desaclientèle,faceà la haussedestaux.
« Nous avonsbaisséde 5 à 10% le
prix de référencede nosopérationsde

démembrementdansleneufparrapport
aupicde2022et ajusténosvolumes»,
indiquele directeurqui cibleunenou-

velle générationdeprimo-investisseurs

enquêted’unplacementsécurisé.
La société,qui s’intéresseparticulière-

ment auxrésidencesétudiantesdepuis
quatreans,a lancéquatreopérationsà
Lyon,Nantes,NiceetMarseille,pourdes

Nicolas deBucy, directeur général
dePéri.

Alban Gautier,directeurgénéral
de Fidexi.
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ticketsmoyensàmoinsde100000euros.
« Lemarchédu logementétudiantesten

fortepénurie,avecun nombred’étu-
diants croissantdanslesdix grandes

métropolesde Franceet un stockde
biensà louersurle marchéprivédivisé

pardeuxen un an», expliqueAlban
Gautier.Il rappellequeselonuneétude

OpinionWaypubliéeen2023.12à17%

desétudiantssontcontraintsderenoncer
à leursétudesfautedelogements.

Elargissementdel’offre
De1 autrecôtéduspectre,Fidexipropose
desopérationsprimedanslescommunes
del’Ouestlyonnais,dansle centre-ville
deRueil-Malmaisonou encoreàCha-

monix, pourdesbiensallantde130000à
700000euros.
Depuiscetteannée,le groupecommer-

cialise égalementuneoffre innovante
baptiséeNue-pro’Evasion,en parte-

nariat avecunusufruitierspécialistede

l’immobilierà lamontagnedepuis2008.
La duréedudémembrementaétéopti-

misée surdouzeans,et la valeurde la

nue-propriété(horsséjour)fixéeà60 %

delapleinepropriété.
Faitinédit: l’acquéreurpeutopterpour
undroitdeséjourlui permettantd’oc-
cuper lebienselondifférentesformules
à la cartede valorisationde l’inves-
tissement et ainsi profiter desatouts
dubien,desonemplacementetdeson

attractivité.« Il s’agitd’unealternative

uniqueentrevalorisationpatrimoniale
etinvestissementplaisirquivientélargir
le marchédela nue-propriétéauxpro-
duits immobilierssaisonniers»,résume

AlbanGautier.
A la fin dudémembrement,lenu-proprié-

taire choisitde revendreoude louerle

bien.Lepleinpropriétairedevraconser-

ver l’affectationlocativeenhébergement
avecservicespara-hôteliersjusqu’à la
vingtièmeannéeaprèslivraisondubien.
Au-delàdevingtans,il pourraoccuperle

biendansle respectde la destinationde
la résidenceet,lecaséchéant,desrègles

relativesàla loi montagne.

Souplessedel’ULI
Afin derépondreàlademandecroissante
de logementsà loyersabordablesdans

lesmétropoleset grandsbassinsd’em-
plois, le gouvernementa crééen2014

unenouvellecatégoriede logements
dits intermédiaires,dont le niveaude
loyersesitueentreceluiduparcsocial
etduparcprivé.La loi definances2021

arendupossiblele montaged’opération
endémembrementintermédiairesurle
mêmemodèleque le démembrement
social.Bénéficiantd’uneTVA à 10%et

nenécessitantplusdedélivranced’agré-
ment préfectoral(montagesimplifié),
l’usufruit locatif intermédiaireséduit
les investisseursparsasouplesseet sa

portéesociale.« L’objectifestd’aller
capterl'épargneprivéepourfinancer
le logementsocialet intermédiaireetde
flécherl’investissementdansleszones

trèstenduesoù lesgensontbesoindese

logerdansl’optiqued’apporter,ainsi,
uneréponseà la crisedulogementainsi
qu’un accompagnementdu parcours
résidentieldes locataires», explique
IsabellePeene-Dupont,directricegéné-

rale d’interInvestImmobilier.
Pourcomplétersondéveloppementen
Ile-de-Franceetdanslesgrandesmétro-

poles, le groupea largementdéveloppé
sonoffre sur l’Arc méditerranéenet

atlantique,où les investisseurssepro-

jettent pourleur retraite.Il s’estaussi
ouvertauxjeunesinvestisseursqui, ->

Le groupeFidexia lancéen 2024uneoffre innovantebaptiséeNue-pro'Evasion,en partenariatavecun
usufruitierspécialistede l'immobilierà la montagne.La duréedu démembrementa étéoptimiséesurdouzeans

et la valeurde la nue-propriété(horsséjour)fixée à 60 % de la pleine propriété.

Programmeen démembrementà Toursproposépar Péri. La résidenceID'Halle proposevingt-septappartements

ennue-propriétédansle prolongementdu centre-ville,prochedu tramway etdujardin des Prébendesd'Oé.
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fautedepouvoirfinancerl’achat
de leur résidenceprincipale,
s’oriententversla nue-propriété
pour seconstituerun premier
apport,àterme.A destinationde

cesnouveauxprofils,InterInvest
développedespetitesopérations
d’unedizainedelogements,par-

tout surleterritoire,àl’imagedu
programmeTerraMerade Plé-

neuf-Val-André, enBretagne,qui
proposedesT2 etT3 àpartir de

123000euros,avecunedécote
de36%etunprixdelanue-pro-

priété à2700euroslemètrecarré.

Uninvestissement
responsable
Outre la souplessedu démembrement

- il estpossibledesortir del’opération
pour revendre à tout momentgrâce
à l’organisationd’un marchésecon-

daire - et savocationàrépondreàdiffé-

rentes stratégiespatrimoniales,la notion
de responsabilitédel’ULS et de l’ULl
interpelledenombreuxinvestisseursqui

veulentdonnerdu sensà leurépargne.
« Lepartagedel'usageetdelapropriété,
ou démembrement,est,parnature,un

dispositifRSEcar il contribueau loge-
ment despopulationsfragilesdansdes
conditionsexceptionnellesetdurables»,

assureIsabellePeene-Dupont.Cette
dernièreaffirmene travaillerqu’avec
despromoteursqui livrent des loge

mentsneufs,bénéficiantdesdernières
normesenvironnementalesettechniques

(RE2020).Pour le programmeTerra
Mera, le groupea choisi le promoteur
Promoty(filiale deSepimo),spécialisé
dansleslogementsneufsenBretagneet,
commeusufruitier,lebailleurLaRance
(groupeActionlogement)quidéploieses

servicesenmatièred’habitataunordde
1’1 Ile-et-Vilaine,danslesCôtes-d’Armor
et dansla Manche,avecuneambition:

répondreauxattentesdescollectivitéset

delapopulationens’adaptantà l’évolu-
tion desmodesdevieetauxexigences
deshabitants.« S'associeràunbailleur

socialestungagedegarantiepourl’in-
vestisseur, caril œuvreà lapérennitédu
modèleetàla sécurisationduparcours
résidentieldu locataire,et,parvoiede

conséquence,du nu-propriétaire»,

ajoutela directrice.

Marchédel’ancien
Numéroun du démembrement
surlemarchédel’ancien,Mone-

tivia commercialisedesactifs

dontl’usufruitestdétenupardes
particulierset la nue-propriété
vendueà un autreparticulierou
à un investisseurinstitutionnel.
«Enfonctiondesbesoinsduven-

deur, nouslui proposonssoitde
vendrela nue-propriétéde son
bien en conservantun usufruit

temporaire,autermeduquelTin-

vestisseur récupèrele bien,soit,
s’il souhaiteconserverlebienau-delà,
desouscrireuneassuranceau bénéfice
del’acheteurqui l’indemniserachaque

moispendanttoutela duréed’occupa-
tion , préservantainsisontauxderende-

ment interne(TRI) »,expliqueAmaury
deCalonne,présidentdeMonetivia.
Pourcedernier,pourrépondreauxpro-

blématiques desinvestisseurs,denou-
veaux schémasimmobilierss’imposent:
«L’investissementlocatifdevenantde

moinsenmoinsattractifenraisond’une
fiscalitéélevée,descoûtsdegestionet
desrisquesd’impayésou devacance,
il devientnécessairededévelopperet
valoriserdessolutionspermettantd’en
corrigerseslimites»,affirme-t-il. La
nue-propriétéenfait partie,cumulantde
nombreuxavantages: droitsdemutation
plusfaiblesgrâceà la décote(un gain
équivalentàunanetdemideloyersnets),
unedécotedéfiscalisée,épargne-retraite
sécuriséenonsoumiseà la volatilitédes

marchésfinanciers,solutionidéalepour
seconstituerdu patrimoineou optimi-
ser la transmission(les descendants
récupèrentunepleine-propriétélibrede
droits).

Supprimerlesaléas

Lancéen 2017,le contratMonetivia,
adosséà la compagnied’assurance
Allianz,estunproduitpharedugroupe,
qui viseà supprimerlesaléasliés àla
duréevariabledeconservationdubien.
Lorsde la signaturedel’actededémem-

brement, vendeuret acheteurrèglent
chacun3,5% de la valeurdu bien à
Monetivia.Levendeurverse3%supplé-

mentaires àAllianzqui l’utilise pourA

Le ProgrammeTerraMera commercialisépar Inter Investà Pléneuf-Val-André,en Bretagne,proposedesT2-T3à

partir de 123000 euros,avecunedécotede 36 % et un prix de la nue-propriétéà 2 700euros lemètrecarré.

IsabellePeene-Dupont,directrice

généraled'inter Invest Immobilier.

Amaury de Calonne,président

de Monetivia.
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Optezpourleversement
programmé
La baissede prix de certainstypes
d’actifs immobiliers, qui continue
d’impacter la pierre-papier,impose
auxsociétésde gestionde semontrer
encoreplus sélectivesqu’avanten
matièred’allocations.
La valorisationdupatrimoinepar rap-

port auprixdela partet le tauxdedis-

tribution desSCPIsontplusquejamais
desindicateursànepasnégliger.
Lenouvelindicateurdit rendementglo-
bal immobilier (RGI) synthétisebien
cesfacteurs.«Plusle tauxdedistribu-
tion estélevé,meilleureserala cléde

répartitionpourlesnus-propriétaires»,
rappelleFranckInghels,directeurde
la distributiond’inter GestionReim.
Il estime l’environnementde marché

actuelpropiceà entrerdansdesSCPI
qui «collectentbien». « La valeurde
nospatrimoinesestsupérieurede6%
et9%parrapportauprixdepartdenos
SCPI,nouslaissantainsi uneréserve
pouraugmenterleprixdepart,aubéné-

fice dunu-propriétaire»,annonce-t-il.
La sociétédegestiondénombre65 %

desesversementsprogrammésenopé-

ration dedémembrementet25% desa
collecteen2024.« InterGestionReim
estlapremièreàavoirouvertleprincipe
deversementprogramméen nue-pro-

priété, la rendantainsi accessibleà
touteslestypologiesd’investisseurs,et

notammentlesplusjeunes,séduitspar
la logiquede décimalisationmiseen

placeàpartirde25eurosparmois»,
constateFranckInghels.
Pourla SCPICristalLife,parexemple,
avecunapportde1000eurosetuneffort

d'épargnemensuel,souslaformed’un
versementprogramméde 250euros
pendantvingtans,l’investisseurdispo-

sera, auterme,deprèsde100000euros
d’épargneimmobilieret activeraprès

de6000eurosdereve-

nus annuels.«Grâce
audoublebénéficede
la décoteen nue-pro-

priété et dela régula-

rité deperformancede
nosfonds, vous récu-

pérerez environ30%
deplusquecequevous
avez versépendant
vingtans,sansfiscalité,
etgénérerez,auterme,
des revenuscomplé-

mentaires réguliers»,
assurele directeur,qui

constatel’appétence
desFrançaisà antici-

per leurfutureindépen-

dance financière.

Investirenviager

Portépardesfondsgrandpublicacces-

sibles depuislescontratsd’assurance-vie
ou lesplansd’épargne-retraite(PER)

- la SCIViagénérationsdela sociétéTur-

gotAMet laSCINovalifed’EtxeaCapi-

tal entête-, le viagercreusesonsillon
surlemarchédudémembrementtempo-

raire depropriété.«Nousenregistrons
2 à 3% decroissanceen2024,surun

marchébaissier,etaccompagnonsvingt

mille contratsde démembrementvia-
ger »,seréjouitStanleyNahon,directeur
généraldugroupefamilialRenéeCostes,
quiafêtésoncentenaireen2021.

Avecsix milleopérationsparan,le via-

ger resteunmarchédeniche,àdestina-

tion despopulationsseniorsdeplusde
soixante-cinqans,et largementdominé
parlesventesentreparticuliers.
Deuxtiersdesopérationsréaliséessont
des viagers avec rente, comprenant
un bouquet,sommereçueimmédiate-

ment, complétéederentesàvie,qu’elles
soient mensuellesou trimestrielles,

dont le montant est
déterminéparrapport
à l’espérancede vie
de l’usufruitier établi
selon la tabledemor-

talité, et un tiersdela

nue-propriété(viager
occupé sans rente).
« Cesdeuxpropositions
de valeur permettent
auxvendeursdemoné-

tiser unepartiedeleur
patrimoineimmobilier,

tout en en percevant
les bénéfices,sous
formed’occupationou

de revenuslocatifs»,
confirmeledirecteur.

Unbailàvie

Avecdouzemillionsdefoyersde seniors
et environsoixantemille d’entreeux
ayantchoisicettesolutiondemaintienà
domicile,le viagerdétientunpotentielde
développementimportant.« La valeur
immobilièredumarchépèseaujourd’hui
1,5milliardd’euros,soit0,5%dumarché
del'ancien,alorsmêmequelapopulation
desplusdesoixante-dixansvaaugmenter
de50%danslescinqannéesà veniret

quelamajoritésouhaiteravieilliràdomi-

cile »,préciseStanleyNahonquiestimeà
3 milliardsd’euroslavaleurimmobilière
détenueparlesretraitésfrançais.

Plébiscitéparles expatriés(15% des

investisseurs),poursonconfortdeges-

tion, le viagercommenceà séduireles

multi-investisseursqui multiplient les
petitstickets (àpartirde 30000euros
d’apportet300eurosderentemensuelle)
surplusieursactifsourenouvellentl'opé-

ration touslestroisans.En2024,Renée
Costealancéuncontratdecession-bailà

vie,reposantsurunbail dérogatoirequi

permetauvendeurde resterchezlui et
demonétiserla valeurdesonpatrimoine
entantquelocataireprivilégié.«Leven-

deur récupère100%dela valeurdeson
bien,devientlocatairedesonacquéreur
et lui verseun loyermensuel»,explique
StanleyNahon.
Uneinnovationjuridiquequivientcom-

pléter la paletted’offresdugroupe.

I EugénieDeloire

Portépardesfondsgrandpublic
accessiblesdepuislesassurance-vieoules
PER,leviagercreusesonsillonsurle marché
dudémembrementtemporairedepropriété.

StanleyNahon,directeurgénéral
de RenéeCostes.
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